
 

投資育成セミナー                               大阪中小企業投資育成株式会社 

目標予算を達成できる営業社員を目指して 

新任営業社員研修 《２日間コース》   

 

「厳しい採用環境の中、やっとの思いで新入社員を採用したものの、使えるようになるのはいつにな

るやら・・・」「経営環境を考慮して間接部門の人員を営業にまわしたものの、本当に営業をやってい

けるのか・・・」 

皆さまが新任営業社員の教育に苦慮されています。まして厳しい市場環境に立ち向かっていくタフ

な営業社員に育てあげるのは尚のことです。 

本研修は様々な業界・業種の採用・営業現場にて目標予算を達成させてきた講師が「新任営業社

員に必要な考え方と実践テクニック」を２日間かけて徹底的に叩き込む、他にはない内容です。 

営業社員の１日でも早い即戦力化を目指しておられる企業様は是非ご活用ください。 
 

《なお、本セミナーは大阪、福岡両会場にて開催いたしますので、下記開催日時をご確認のうえ、 

お申し込みください。》 

 

◇日 時◇ ２０１７年５月２３日(火)～２４日（水） １０：００～１７：００ 

◇場 所◇ 大阪中小企業投資育成㈱ セミナールーム 

〔大阪市北区中之島３－３－２３ 中之島ダイビル２８階〕 

 

◇日 時◇ ２０１７年６月６日（火）～７日(水) １０：００～１７：００ 

 ◇場 所◇ 博多バスターミナルビル ９Ｆ 第１４ホール 

〔福岡市博多区博多駅中央街２－１〕 

 
  
◇対 象◇ 営業部署に配属されて間もない若手営業社員、新入営業社員 
 
◇講 師◇ 酒井 利昌 氏 【株式会社アタックス・セールス・アソシエイツ コンサルタント】 

学習塾、人材サービス業界を経て、株式会社アタックス・セールス・アソシエイツへ入社。 

前職の人材サービス業界では、人材派遣、新卒採用を通じた、大学生と企業とのマッチ

ング支援に従事。９年間で１，０００社の採用支援、学生３，０００人の就職支援に携わる。

支援した学生が３年以内に離職した例は７％以下で、驚くべき定着率を誇る。 

アタックス・セールス・アソシエイツ入社後は、営業コンサルティングに加え、採用コンサル

ティングに従事。採用難の現在、企業からの相談が途絶えることはない。特に、「採用」

「育成」「定着」まで、「ヒト」の問題解決に取り組むコンサルタントとして、支援先企業から

絶大な信頼を得ている。 
 

◇参加費◇  投資先企業 ５８，０００円／人（テキスト・消費税を含む・昼食含まず） 

一 般 企 業 ６３，０００円／人（テキスト・消費税を含む・昼食含まず） 
 
◇申込方法◇ 参加申込書に必要事項をご記入の上、事務局までＦＡＸにてご送付ください。 
 
◇問合せ先◇ 大阪中小企業投資育成株式会社 事業支援部：藪本・三竿 

〒530-6128 大阪市北区中之島３－３－２３ 中之島ダイビル２８階 

          TEL：06-6459-1700     FAX：06-6459-1703 



【１日目・基礎編】 

１．営業社員としての心構え 

トップの１０％しか行わない「稼ぐあいさつ」を紹介。

営業の仕事は「目標予算の達成」以外はありませ

ん。モチベーションを語るヒマがあったら行動しよう。 

 

２．売れるマナーを身につける 

マナーはコミュニケーションの大前提。見かけと声、

服装と髪型で相手の反応は変わります。１万円の 

スーツを５万円に見せ、「売れる言葉」を伝えます。 

お辞儀と会釈で信頼を勝ち取り、その背筋で成約い

ただきます。 

売れるマナー、身だしなみ、言葉の使いこなし、トップ

１０％が行う相手の心を動かす動作を伝えます。 

 

３．トップ営業になるための３つの条件 

①コミュニケーションの基本を押さえる 

②社内ブランディングを確立せよ 

③トップ営業のタイムマネジメントテクニック 

土台となる「種まき」・行動・締切厳守の習慣・報連

相・時間管理術を伝えます。 

【２日目・実践編】 

４．トップ営業になるための３つのテクニック 

愛社・愛商品・愛サービスを確立し、お客様のご要望

を知り、ご購入いただきます。 

ヒアリングのロールプレイング・課題商材の販売ロー

ルプレイングを実践。話術に頼らず事前の準備と段

取りで購入に持ち込みます。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

５．営業社員の自己啓発 

トップ営業社員になるために、苦手な事にも取り組ん

で世界を広げよう。２０代で修めておきたい知識と考

え方を最後に紹介いたします。 

FAX 06-6459-1703（番号違いにご注意ください）          

参加費用は請求書到着後、記載の指定口座にお振込みください。 

当該参加申込の情報は、講師機関と共有利用いたしますが、本セミナー以外の目的で利用することはありません。 
 

『新任営業社員研修』  参加申込書 
※ご希望の会場にチェック☑をしてください                                 2017年 

□ 大阪開催 5/23～24      □ 福岡開催 6/6～7 

会社名  （ｶﾅ） 
 

所在地  〒 

 

受講者名 

所属・役職名 氏名 

① （ｶﾅ） 

                         ［   歳］  

② （ｶﾅ） 
                              ［   歳］  

連絡担当者 
（ご請求先） 

所属・役職名 氏名（ｶﾅ） 

TEL                FAX  

通信欄  

☆お問合せ先☆ 大阪中小企業投資育成株式会社 担当：藪本・三竿 ＴＥＬ：０６－６４５９－１７００    


