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～ 株式会社新経営サービスのプレゼンセミナー ～ 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

１．直面する危機を乗り越える「新・日本的経営」とは 
・スティーブ・ジョブズが傾倒した「禅」の経営 

・経営者の精神的支柱「論語」の経営 

・日本人のルーツ「神道」による経営 

２．永続企業のカギを握る「後継者の育成とバトンタッチ」 
・後継者と経営幹部の適性判定 

・後継経営者の心得 ～半分従い 半分逆らう～ 

・後継者・幹部社員の鍛え方と「新幹線型経営」とは 

３．永続する「強い経営者の意思決定」のあり方 
・判断の縁（よすが）と決断の縁を持つ 

・永続する京都商法の極意「カタツムリ商法」 

・永続企業を実現する「三つの呪文」とは何か？ 

 

～新時代への対応法から後継経営者の育成とバトンタッチまで～ 
 

〇会社名 株式会社新経営サービス 
〇所在地 京都市下京区本覚寺前町８３０ 京都 EH ビル６階     〇ＴＥＬ 075-343-0770   ＦＡＸ 075-343-4714 
〇ＵＲＬ ｈｔｔｐ：//ｓｋｇ．ｃｏ．ｊｐ     〇事業内容 経営診断・個別経営改善支援、人事制度システム、教育研修、セミナー講師派遣、他 
 

田須美 弘 （たすみ ひろし） 

株式会社新経営サービス 代表取締役  

経営者大学主宰 責任講師 
 中堅・中小企業の経営戦略、組織運営、人材育成 
をテーマに 900 社を超える指導実績がある。 
また、講師を務める「経営者大学」では全国の経営者、幹部、後継者
に対して実践的経営指導、企業リーダーの養成を３０年間続けている。 
著書に 「経営者大学」「赤字会社に絶対しない三次元経営手法」 
「経営スピーチ力が高まる本」「陰陽の経営」など。 

後継者問題が解決しない ／ 優秀な幹部社員が育たない 

事業の将来性に不安を感じている ／ 組織の運営方法に限界を感じている 

経営者として将来ビジョンに不安がある ／後継経営者としてやっていけるか自信がない 
このような経営者のために次の内容について解説します 

開催要項 講 師 

会社概要 

４．あらゆる変化に対応できる「陰陽の経営」とは 
・不易流行の精神で事業の行く末をみつめる 

・多くの業界で成功要因が逆転している 

・「陰陽の法則」に逆らわない経営をしよう 

５．「資金繰りと財務」に強くなる経営者の育成法 
・ＢＳやＰＬの理解よりも大切な「資金繰り」 

・利益コントロールの技をマスターしよう 

・相続税対策の失敗は許されない 

６．経営理念とぶれないリーダーシップ 
・経営者としての「志」と「五つの命」 

・「強靭な経営」よりも「しなやかな経営」をめざす 

・何のために経営するのか？ ～人生設計の見直し～ 

 

セミナー内容 
 

◆開催日程： ２０１７年 １月 １６日 (月) 
１３：３０～１６：３０ [受付開始１３：００] 

◆会   場： 大阪中小企業投資育成㈱ セミナールーム 
大阪市北区中之島 3-3-23 中之島ダイビル 28F 

            （京阪電車 「渡辺橋」駅 直結） 

◆参加費用 ：無 料  

◆定   員： 先着４０名 

◆対 象 者： 経営者、後継経営者、経営幹部の方 

（後日受付書をＦＡＸいたします。） 

経営者・後継経営者・経営幹部の皆さまへ 
大阪中小企業投資育成株式会社 

セミナーＦＡＸ申込書 

当該参加申込の情報は本フォーラム主催企業・講師機関と共有利用いたしますが、本フォーラム以外の目的で利用することはありません。 

『新・日本的経営のすすめ』（2017.1.16）申込書 ～ 後日受付書をＦＡＸいたします 

会社名 ＴＥＬ 

所在地 〒 ＦＡＸ 

部署 

役職 

ﾌﾘｶﾞﾅ 

受講者氏名 

Ｅ－ｍａｉｌ 

☆お問合わせは、大阪中小企業投資育成株式会社 担当／藪本・中川 TEL：０６－６４５９－１７００ 
  〒530-6128 大阪市北区中之島 3-3-23 中之島ダイビル 28 階 

ＦＡＸ ０６－６４５９－１７０３（番号違いにご注意ください） 


